
 

StudioBase, visti i riscontri molto positivi dei precedenti incontri, prosegue anche nei 

prossimi mesi con la rubrica di webinar on-line: 

‘‘Il Parere degli Esperti’’ 

Un appuntamento digitale periodico, gratuito, con i migliori talenti Italiani: Manager, Direttori di 

stabilimento, Professionisti, Quadri apicali, ecc... che, grazie ai molti anni di esperienza, condivideranno 

il loro know-how e risponderanno in diretta alle domande dei partecipanti della StudioBase 

Community.  

Webinar 11 marzo 2021 ore 17,00 - relatore Luca Muscarà 
 

Il venditore di successo: come sedurre un businessman 
 

Una concreta risposta alle domande sulla negoziazione e il marketing 

 Il commerciale: raccoglitore di ordini o venditore? 

 Il lancio di nuovi prodotti e il caso IRobot 

 Lo studio della concorrenza 

 Etica e relazioni 

 Soluzioni di marketing 

 L’importanza della negoziazione 

 Esperienze e casi concreti. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Per informazioni ed iscrizioni Webinar, contattare: 

w w w . s t u d i o b a s e . e u   
 

Studiobase Viale Duca degli Abruzzi 103 – 25124 Brescia 
 Tel. 030/2427282 email: studiobase@studiobase.eu  

Autopresentazione del relatore Luca Muscarà: dal 2010 sono Key account Sales Manager nel settore consumer, 

dell'elettronica, talvolta con applicazioni nell’industria. A seguito delle mie esperienze di gestione commerciale in 

diversi canali di vendita (grossisti, GDS e retail), ho sempre ottenuto ottimi risultati nel lancio di nuovi brand nonché 

nell’inserimento di marchi in nuovi mercati, come l’introduzione di Yashica nella GDO. In tutte le situazioni professionali 

in cui mi sono trovato, ho sempre incrementato il fatturato dell’azienda stabilendo relazioni soddisfacenti con clienti 

strategici e, in aggiunta alla gestione commerciale, ho sempre generato nuove opportunità di business e incrementato 

il portafoglio clienti raggiungendo risultati eccellenti. Ora collaboro con la società di consulenza StudioBase. 


